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MERCADO INFORMAL DE LA CIUDAD DE
RESISTENCIA. DE LA TEORIA A LA REALIDAD

RESUMEN

Las ciudades latinoamericanas
se han conformado por la inte-
raccion desigual de tres logicas,
segln diversos autores: la l6gica
del Estado, la del mercado y la
de la necesidad. E estudio que
se aborda en el presente trabajo
se refiere a la relacién que exis-
te entre las légicas mercantil y
de la necesidad, relaciéon que no
deja de estar vinculada con las
acciones del Estado, pero que
actuando en conjunto consti-
tuye la dindmica de conforma-
cion de las nuevas ocupaciones
informales, particularmente en
el caso de estudio del presente
trabajo, laciudad de Resistencia.
Este articulo busca profundizar
en el conocimiento del merca-
do informal como la teoria de
la renta, y su manifestacion en
la conformacién de los nuevos
asentamientos informales.

PALABRAS CLAVE
Informalidad; asentamientos;
teoria de la renta.

OBJETIVOS

H objetivo del presente trabajo es pro-
fundizar en el conocimiento del mer-
cado informal como en lateoria de la
renta, particularmente en cémo se da
en laciudad de Resistencia, vinculado
con laconformacién de asentamien-
tos precarios, y la légica que impera
en laconformacién de estos: la ldgica
de la necesidad.

INTRODUCCION O PLANTEO
DEL PROBLEMA

Las ciudades latinoamericanas, como
Resistencia, se conformaron a través
de la interaccion desigual de légicas
diferentes de acciéon social para la
ocupaciéon del suelo urbano, dispu-
tdndose el espacio entre ellas, como
explica Abramo (2008), la l6gica del
Mercado, del Estado y de la Nece-
sidad. No obstante, como explica
Barreto (1993), el que propuso por
primera vez la nocién de sistema ur-
bano para analizar la produccion del
espacio urbano fue Manuel Castells,
un concepto que el propio autor fue
reelaborando en la medida en que
avanz6 con sus investigaciones, en
las cuales el sistema urbano resulta-
ba de la articulacién territorial de los
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elementos del sistema econémico.
Avanzé hasta admitir que existen tres
polos de desarrollo urbano simulta-
neo que se articulan en la produccién
del espacio: Estado, estructura social
y dindmica del capital.

La légica del mercado, que

puede asumir caracteristicas institu-
cionales diferentes segln el vinculo
que el objeto de transaccion (suelo)
establece con las normas y reglas
juridicas y urbanisticas de cada ciu-
dad y pafs, puede tratarse de mer-
cados cuyo objeto esta inscripto en
la normalidad juridica y urbanistica,
que llamamos “mercados formales",
y mercados cuyo objeto de transac-
cién no se encuadra en los requisitos
normativos y juridicos, que llama-
mos “mercados informales de suelo
urbano (Abramo, 2008).

En la ciudad de Resistencia, desde
su origen hasta antes de las crisis
agrarias que se dieron en el pais en
general, la demanda residencial de
la poblacién era cubierta predomi-
nantemente a través de la légica del
mercado inmobiliario local, mediante
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la articulaciéon de los municipios con
un sector de la burguesia vinculada
con el mercado del suelo, que tenia a
su cargo latransformacién de latierra
rural en "tierra urbanizada" a partir del
loteo con provision minima de servi-
cios y relativa accesibilidad. Pero en
el marco del impacto y la duracién de
la crisis rural, esto ya no seria posible,
debido a que los niveles econémicos
de los nuevos migrantes estaban muy
por debajo de los del periodo anterior.

Por su parte, la l6gica del Estado es
aquella por la cual los individuos se
someten a una decisién del poder pU-
blico que asume la responsabilidad
de definir la seleccion que garantice
el mayor grado de bienestar social
(Abramo, 2008). Esta l6gica asume
dos formas, las de viviendas sociales,
destinadas a la poblaciéon méas vul-
nerable, y las viviendas que se entre-
gan a partir de planes federales de
viviendas, para lo cual el destinatario
debe cumplir ciertos requisitos, como
recursos monetarios para pagarlas
y empleo formal, lo que los vuelve
inaccesibles para muchas familias.
En ambas formas de acceder a una
vivienda adecuada a través del Esta-
do, es este el que decide las caracte-
risticas de lamisma y su localizacion.

Esta l6gica empieza a predominar en
laciudad de Resistencia recién a par-
tir de 1972, con la creacién del Fon-
do Nacional de la Vivienda (FONAVI),
cuando se instrumenté una politica
de produccion estatal de vivienda ma-
siva en el Gran Resistencia. Hasta la
década de 1990 las actuaciones del
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FONAVI estuvieron centralizadas en el
Estado nacional, en lo que refiere a la
planificacion como al financiamiento.
La crisis que se inici6 a mediados de
los 70 en los paises centrales moti-
vé las primeras reformas del Estado
desde orientaciones liberales, lo que
se denomind segin Abramo (2012) la
crisis del "fordismo urbano", un pro-
ceso que junto con el surgimiento de
la "nueva politica urbana" puede ser
considerado el marco formal de ins-
titucionalizaciéon de laciudad neolibe-
ral, en donde predomina el mercado
como mecanismo de coordinacion de
las decisiones de uso del suelo, lo cual
constituye un rasgo caracteristico de
la ciudad neoliberal, en contraste con
el momento en que el papel del mer-
cado en laproduccion estaba fuerte-
mente mediado por el Estado a través
de la definicion tanto de las reglas de
uso del suelo como de las caracteris-
ticas de esas urbanizaciones.

Como explica Abramo, la urbaniza-
cién fordista acelerada y excluyente
en América Latina promovié un Esta-
do de Bienestar urbano que atendia
particularmente a una porcién limi-
tada de la poblacién de las ciudades.
La estructura social extremadamente
estratificada y con grandes diferen-
cias de acceso a lariqueza (concen-
traciéon de la renta) fue base para el
surgimiento de acciones urbanas co-
lectivas o individuales de ocupacién
de suelo (organizadas y/o esponta-
neas), movidas por la légica de la
necesidad de acceso a lavida urbana.

Dicha légica de la necesidad posee

una motivacién condicionada por la
pobreza, debido a la incapacidad de
suplir una necesidad bésica a par-
tir de los recursos monetarios que
permitirian el acceso al mercado. A
la carencia econdmica, se suma una
"carencia institucional”, ya sea por un
déficit de "capital institucional" (in-
sercién en un programa publico), o
sea por un déficit de "capital politico”
(Abramo, 2008). Asi, se desencade-
na u origina un proceso de "accion
colectiva" con ocupaciones urbanas
de terrenos.

Mas de un tercio de la poblacién no
ha logrado insertarse en los siste-
mas formales de la economia vy el
trabajo generados en la ciudad que-
dando librada a resolver sus necesi-
dades de habitacion y de vida urbana
por su propio esfuerzo, muchas ve-
ces resueltos en forma irregulary en
condiciones de emergencia, insalu-
bridad e inseguridad. Las estrategias
de insercion urbana tuvieron al prin-
cipio un caracter transitorio, precario
(villas) el que fue consolidandose en
el tiempo, configurando situaciones
permanentes criticas en los social y
en lo ambiental signando la vida de
por lo menos tres generaciones de
hogares (Rodulfo 2009).

DESARROLLO O
RESULTADOS

Mercado informal
Como se explicé anteriormente,

la l6gica del mercado puede asu-
mir caracteristicas institucionales
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diferentes segun el vinculo que el
suelo (objeto de transaccion en este
caso) establece con las normas y
reglas juridicas y urbanisticas de
cada ciudad y pais. Puede tratarse
de mercados cuyo objeto estad ins-
cripto en lanormalidad juridica y ur-
banistica, que llamamos "mercados
formales", o mercados cuyo objeto
de transaccién no se encuadra en
los requisitos normativos y juridi-
cos, que llamamos "mercados infor-
males de suelo urbano", los cuales
abordaremos en el presente trabajo.

El mercado informal comercializa un
bien (material o inmaterial) al margen
del marco regulador de la esfera ju-
ridico-politica del Estado de derecho
moderno. Siguiendo la aproximacion
de Bagnasco (1999), la informalidad
urbana seria un conjunto de irregu-
laridades en materia de derechos:
urbanistica, constructiva e irregula-
ridad en relacién con el derecho de
propiedad de latierra. El mercado in-
formal también serfa (i)regular o (a)
regular en relacion con los derechos
econ6émicos, lo que lleva a que este
particular mercado de uso del suelo
sea la sumatoria de dos dimensio-
nes de la informalidad: la urbana y la
econémica.

Maria Cristina Cravino afirma que
H mercado informal se desenvuelve
en el espacio barrial de las villas de
forma diferente (aunque con algu-
nas semejanzas) a las reglas del
mercado formal. Este Ultimo surge
y se desarrolla para el intercambio,
mientras que el mercado inmobiliario

en las villas se inicia y se mantiene en
el marco de modalidades de autour-
banizacién y autoconstruccién que
surgieron como no mercantilizadas
(como valor de uso) pero que lue-
go pueden adquirir valor monetario
(adquirir valor de cambio) (Cravino,
2006, p. 257).

La légica de la necesidad impulsé
el proceso de ocupaciéon popular de
tierras urbanas en el inicio del siglo
XX, modalidad que a partir de la ur-
banizacién acelerada de los afios 50
se transformé en la principal forma
de acceso de los pobres al suelo ur-
bano en muchos paises latinoameri-
canos. La crisis de los afios 80 y de
los sistemas nacionales de provision

habitacional en practicamente todos
los paises latinoamericanos tuvo dos
grandes consecuencias. La primera
fue un incremento del ciclo de ocu-
pacién vy, particularmente, su esparci-
miento en algunos paises, donde este
fendmeno no estaba muy presente,
como Uruguay y Paraguay. La se-
gunda consecuencia de la crisis fue
la consolidacién y la potenciacién de
un mercado informal de tierras urba-
nas. Este mercado informal popular
existia en muchos paises desde el ini-
cio del siglo XX, ya fuera en forma de
locacién en viviendas colectivas com -
partidas por varias familias pobres u
otras formas precarias de vivienda, o
en la mercantilizacion ilegal de tierras
periurbanas.

Circuito de retro-alimentacién del mercado informal

Toma-ocupacion

Sub-mercado de loteos

Precarizacién del
mercado de trabajo

Territorialidad de
trabajoseventuales

—

>

Super-periferias
(estructura urbana difusa)

Costes de transporte
crecientes

Retorno a la centralidad

(estructura urbana

compacta) uso intensivo
del suelo

Sub-mercado de asentamientos

consolidados

comercializacion y alquiler

Gréfico 1: Circuito de retroalimentacion del mercado informal.
Fuente: clase brindada por Abramo, P. en el curso Economia del
suelo urbano de la Maestria en Gestién y Desarrollo de la Vivienda Social.
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La existencia del mercado informal
de suelo es atribuida a varios facto-
res, especialmente a una legislacion
urbanistica modernista que dialoga
con los estratos de renta elevada de
las ciudades latinoamericanas. EEmo-
delo de ciudad formal modernista de
las elites de la regién, que impone un
conjunto de requisitos normativos,
produjo una verdadera barrera institu-
cional a la provisién de vivienda para
los sectores populares (por ejemplo,
aquellos que estan por debajo de tres
salarios minimos), e indujo a laaccién
irregular y/o clandestina de loteado-
resy aprocesos de ocupacion popu-
lar de parcelas urbanas y periurbanas.

Los dos submercados informales de
suelo pueden ser identificados en la
estructura urbana de la ciudad en
areas bien precisas y con distintas
funcionalidades urbanas. El prime-
ro desarrolla el fraccionamiento de
grandes superficies de terreno de la
periferia. Su légica de funcionamiento
es oligopdlica en lo atinente a la for-
macion de precios, pero sus practicas
de definicion del producto y del finan-
ciamiento nos remiten a tradiciones
mercantiles premodernas. Los pro-
ductos de este son relativamente ho-
mogéneos, y sus principales factores
de diferenciacion tienen que ver con la
dimension fisica, topografica y con las
externalidades ex6genas de urbaniza-
cién. Un ejemplo de esto lo podemos
ver en los barrios cerrados ubicados
en las periferias de las ciudades mas
grandes. El submercado de &reas
consolidadas presenta caracteristi-
cas bien distintas del anterior, y su
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Submercados del Mercado Informal

MERCADO

Sub-mercado asentamientos
consolidadeos
(favelas, barrios, villas)

bisqueda de proximidad

Ciudad informal
COMPACTA

Sub-mercado de loteos

blisqueda de nuevas areas
de suelo barato
y sin infraestructura

Ciudad informal
DIFUSA

Grafico 2: Submercados del Mercado Informal. Fuente: clase brindada por Abramo, P. en
el curso Economia del suelo urbano de la Maestria en Gestion y Desarrollo de la Vivienda

Social.

existencia explica los procesos de
consolidacion y densificacion de los
asentamientos populares. Este es el
submercado informal que intentare-
mos explicar.

Logica de la necesidad

Légica de la
necesidad

Tomas/ ocupacion
en periferia

Submercado de asentamientos
consolidados

El submercado de asentamientos
consolidados es uno de los dos sub-
mercados en los que Abramo divide

Fraccionamiento del lote
original, compartir el hogar -
uso intensivo del suelo en los
asentamientos consolidados

¢

Estructura COMPACTA

Estructura diFUSA

Grafico 3:Légica de la necesidad. Fuente: clase brindada por Abramo, P. en el curso
Economia del suelo urbano de la Maestria en Gestién y Desarrollo de la Vivienda Social.
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el mercado formal, como se explicé
anteriormente, y si bien ambos son
formas de mercado informal, res-
ponden a légicas diferentes. El sub-
mercado que nos atafie en particular
responde a la I6gica de la necesidad,
que se puede dividiren dos formas de
ocupacién del suelo urbano. Una es
a través del fraccionamiento del lote
original en dos o més lotes o laocu-
pacién de un lote por varias familias,
cuya caracteristica principal es el uso
intensivo del suelo, a través de lo cual
conforma una estructura compacta.
La otra forma que adopta la l6gica de
la necesidad son las tomas y ocupa-
cién del suelo urbano en la periferia,
formando una estructura difusa.

Los submercados del mercado infor-
mal generan ciudades informales di-
ferentes, tanto por su estructura fisica
como por las légicas que las rigen;
pueden ser de estructura compacta,
en el caso de asentamientos conso-
lidados, o de estructura difusa, en el
caso de loteos informales. No obstan-
te, lalégica de la necesidad, que rige a
los asentamientos consolidados con
su estructura compacta, también
rige a las tomas u ocupaciones en
la periferia, las cuales presentan una
estructura difusa.

Observando laciudad de Resistencia
podemos afirmar que coexisten las
estructuras compactas -por ejem-
plo, villa Prosperidad- con las difu-
sas -por ejemplo, el asentamiento
Zampa- siendo esta como muchas
otras ciudades latinoamericanas una
ciudad "com-fusa".

Imagen 1. Toma aérea de villa Prosperidad. Fuente: Google Earth 2018

Imagen 2. Toma aérea de asentamiento Zampa. Fuente: Google Earth 2018

LA TEORIA DE LA RENTA

Barreto (1995) afirma que
Si debiéramos simplificar a extre-
mos una definicién de la renta del
suelo urbano, dirfamos que es un
pago que se realiza al propietario
del suelo como contraparte al de-
recho de uso del mismo y de sus

pertenencias. Este pago existe bajo
diversas formas fenomenoldgicas:
Precio del suelo o inmueble, Alquiler,
Sobrebeneficio de promocién, etc.

Realiz6 ademas un estudio de aque-
llos pensadores y autores que teori-
zaron sobre la teoria de la renta. En
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este sentido, sintetizd laconceptuali-

zacion de ellos. Explica, por ejemplo,

que para David Harvey
larenta no es mas que un pago efec-
tuado a los propietarios del suelo a
cambio del derecho del uso de sue-
lo y sus pertenencias (los recursos
existentes en él, los edificios, etc.).
B suelo concebido de esta manera
amplia, evidentemente tiene tanto
un valor de uso como un valor de
cambio.

Por otra parte, afirma que Alain Lipietz
intenta explicar el fenémeno de larenta
del suelo urbano a partir del concepto
de tributo apropiado por el propietario
del suelo en el proceso de produccion
del espacio, fundamentalmente en el
campo de la produccién de viviendas.
De esta manera, cuando el promotor
"compra" el terreno, no avanza su ca-
pital de igual forma que cuando com-
pra materiales, maquinas o fuerza de
trabajo; el "capital del suelo" no existe.
Lo que el promotor compra es el dere-
chojuridico, extraeconémico. Por esta
razén el precio del suelo no existe en
simismo, sino que es suscitado por la
actividad del promotor que da al suelo
un uso determinado. Y este se desdo-
bla en varios afios.

Segun Barreto, Jaramillo enfoca el es-
tudio de la renta del suelo urbano a
partir de las funciones fundamentales
de laciudad capitalista, como lacircu-
lacién de mercancias, lareproduccion
de lafuerza de trabajo y laproduccion
de mercancias, donde cada una de
estas produce diferente tipo de renta
sobre el suelo urbano y cada terreno

48

puede soportar varias de estas ren-
tas (renta total). Es decir, existen asf
algunos lugares de la ciudad en los
cuales la funcion de intercambio de
mercancias se desarrolla con mayor
eficiencia. Los comerciantes instala-
dos en esos lugares hacen rotar con
mayor celeridad su capital y, por lo
tanto, atraen con una inversion similar
una mayor cantidad de plusvalia que
sus competidores. Surge asi lo que él
denomina una renta diferencial: una
ganancia extraordinaria, cuya base
escapa al control del capital.

En relacién con las rentas que surgen
en el espacio urbano dedicado a la
vivienda, Samuel Jaramillo destaca
la segregacion socio-espacial que
se produce en las ciudades para evi-
denciar los diferentes rangos socia-
les. Los grupos de mas altos ingresos
reservan para la localizacién de su
vivienda determinados lugares de la
ciudad, con exclusién de cualquier
otro grupo social. A este mecanismo
de exclusion Jaramillo lo define como
un tipo de renta secundaria: la renta
de monopolio de segregacién. Sin
embargo, esta exclusién se extiende a
todos los grupos sociales, quienes de
acuerdo con el monto de sus ingresos
intentan excluir en forma escalonada
a los estratos con poder econémico
inferior. Esta renta es la que define
méas decisivamente la configuracion
de los precios del suelo en la ciudad.

Christian Topalov, por otro lado, argu-
menta lanecesidad de una teorfa de la
rentas analizando la particular situa-
cion del suelo en el mercado. Sostie-

ne que el nivel de sus precios apenas
depende de las cantidades ofrecidas
en el mercado, sino mas bien de las
posibilidades de construccién; por lo
tanto, el aumento de la demanda no
implica necesariamente un incremen-
to de los precios, ni su disminucién
los hace descender. En este sentido,
todo el mundo sabe que el precio del
suelo depende de lo que se hace -0
se puede hacer- en él. Por esta ra-
z6n, el precio de este bien sin valor,
el suelo, no puede ser entendido alli
donde se ofrece (mercado del suelo),
sino alli donde se forma (valorizacién
del capital sobre el suelo).

Como sintesis de lo expuesto por
Barreto, en relacion con los estudios
de diversos autores, podemos enten-
der que la renta es un pago que se
realiza al propietario del suelo como
contraparte al derecho de uso de este
y de sus pertenencias (los recursos
existentes en él, los edificios, etc.), asi
como el derechojuridico, extraecond-
mico que este tiene, ya que el suelo
en si no posee capital. Al no tener
capital, el precio del suelo no existe
en si mismo, sino que es suscitado
por el uso que el promotor le pudiera
dar. Entonces es valido afirmar que el
nivel de los precios del suelo depende
de las posibilidades de construccion;
pero también es valido afirmar que
los precios varian de acuerdo con la
ubicacién (accesibilidades y posicion
enjerargquia socio-espacial), como las
externalidades. A dichas externali-
dades Jaramillo las denomina renta
secundaria: la renta de monopolio de
segregacion, por lacual los grupos de

Comunicaciones Cientificas y Tecnol6gicas Anuales - 2019



acuerdo con el monto de sus ingresos
intentan excluir en forma escalonada
a los estratos con poder econémico
inferior de los lugares que reservaron
en la ciudad para la ubicacién de sus
viviendas. Esta renta es la que define
mas decisivamente la configuracion
de los precios del suelo en la ciudad.

Entonces las caracteristicas o atribu-
tos que el "producto” suelo posee para
tener en cuenta en el mercado son:
- Ubicacion (accesibilidades y posi-
cién en jerarquia socio-espacial).

- Potencialidad de uso (edificabili-
dad-topografia, normativas-legales).
- Externalidades.

Dichas caracteristicas también son
validas en el mercado informal, solo
que con otras connotaciones. Las
externalidades no serdn las mismas,
la ubicacién representard problemas
de indole diferente, etc.

Los mercados formal e informal del
suelo también anticipan, en el pre-
cio de venta, la expectativa de va-
lorizacién futura. La expectativa de
inversiéon pablica en urbanizacién y
regularizacion de la posesion de la
tierra, alimentada por el anuncio de
las intenciones o los resultados de
las acciones del poder publico en
esa area, potencia la posibilidad de
anticipacion de larenta de latierra por
parte del loteador informal.

En el caso de los asentamientos in-
formales, este proceso de incremento
de precio es muy intenso y evidente,
especialmente en contextos social,

Formacion del precio segln teoria neoclasica

externalidad social (aversion a la favela)

centro

INTRAFAVELA

dist

Gréfico 4: Formacion del precio segun teoria neoclasica. Fuente: clase brindada por
Abramo, P. en el curso Economia del suelo urbano de la Maestria en Gestiény

Desarrollo de la Vivienda Social.

politicayeconémicamente favorables
al desarrollo de programas de regu-
larizacion urbanistica. En esos casos,
existe una exacerbada posibilidad de
anticipacion de valorizacion futura
(plusvalia) provocada por la certe-
za de que, iniciando un proceso de
venta y ocupacion informal del sue-
lo, el asentamiento resultante, tarde o
temprano, serd objeto de inversiones
en obras de infraestructura, urbaniza-
cién y regularizacion de la propiedad
de la tierra.

Asi vemos que en el caso de Resis-
tencia, de acuerdo con testimonios de

habitantes de distintos asentamien-
tos -sobre todo los originados en los
Gltimos diez afios-, se conformaron
con loteos realizados por familias a
través de la l6gica de la necesidad,
como por loteadores informales que
una vez conformado el asentamien-
to venden los lotes a familias que no
pueden acceder al mercado formal
por diferentes motivos, econémicos,
de informalidad laboral, etc., a un
valor menor que el mercado formal,
valor que se incrementa en caso de
que existan programas de regulariza-
cién urbanistica o dominial, como por
ejemplo el RUBH (Registro Unico de
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Beneficiarios del Habitat), o si existe
una construccion en el denominado
cominmente "mejora", si se encuen-
tra en una zona accesible, si cuenta
con servicios, etc.

Si bien los lotes se venden y compran
generalmente a través del "boca a
boca" de conocidos o familiares que
viven en el asentamiento y en zonas
aledafias, actualmente se pueden en-
contrar avisos de venta de lotes en
clasificados de pdaginas digitales. A
continuaciéon se muestran algunos
ejemplos:

Como se puede observar en los
ejemplos, los terrenos, con mejo-
ras y RUBH, varian de precio entre
100.000 y 400.000 pesos; entre las
caracteristicas se resaltan el tipo de
construccion de la mejora, la accesi-
bilidad, no inundabilidad y ubicacién.
No obstante, desde el Ministerio de
Desarrollo Urbano y Ordenamiento
Territorial advierten, a través de su
portal de informacién, que continda
la venta informal de inmuebles que
aln no fueron regularizados. Se trata
de tierras fiscales que fueron loteadas
y registradas por el Estado provincial
através del (RUBH). Afirman que en la
actualidad el RUBH es el instrumento
con el que cuenta el Estado chaquefio
para tener nocién real del estado en
que se encuentran las tierras expro-
piadas por ley, certificando la situa-
cion de una familia dentro del terreno
que habita, pero sin otorgarles dere-
chos posesorios sobre el lugar. Con
esta constancia, el beneficiario puede
iniciar todos los trdmites pertinentes
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Imagen 4. Ejemplo de venta de mejora ofrecida en Internet. Fuente: resistencia.olx.com.ar

Imagen 4. Ejemplo de venta de mejora ofrecida en Internet. Fuente: resistencia.olx.com.ar

Imagen 5. Ejemplo de venta de mejora ofrecida en Internet. Fuente: resistencia.olx.com.ar

Imagen 6. Ejemplo de venta de mejora ofrecida en internet. Fuente: ar.bebuu.com
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ante las reparticiones del Estado para
obtener los servicios basicos, y afir-
man que cualquier venta ilegal de los
lotes en cuestién no tendra validez
legal.

CONCLUSIONES Y/O
REFLEXIONES FINALES

Desde su origen la ciudad de Re-
sistencia ha sido el resultado de la
interaccién entre las diferentes 16gi-
cas de produccién del espacio. En un
comienzo la légica del mercado en
conjunto también con la ldgica de la
necesidad, aunque en menor medida
esta (ltima; posteriormente imperé la
l6gica estatal en la conformacién de
laciudad, pero nuevamente en simul-
tdneo con la l6gica de la necesidad.
A partir de los 90, cuando las politi-
cas del Estado cambian y dan lugar
a una vuelta del mercado, la ldgica
de la necesidad vuelve surgir con un
cambio de dinamica. Es decir, en la
historia se manifiesta que existe una
relacion entre las diferentes logicas
con predominio de alguna sobre otra;
depende del momento politico en que
nos encontremos.

Desde el origen de las ocupaciones
informales en la ciudad de Resisten-

cia, estas fueron adaptando su dina-
mica al contexto social, econédmico y
politico cambiante. En consecuencia,
es valido decir que adoptaron nue-
vos mecanismos de conformacion.
Actualmente el mercado informal, en
Resistencia como en muchas ciuda-
des latinoamericanas, es el modo de
acceso a un lote o una vivienda de
aquellas familias a las que moviliza la
l6gica de la necesidad, sin perder de
vista que la l6gica del mercado impera
en las relaciones que se establecen a
través del mercado informal.

Por su parte, a través de las mejoras
progresivas que se producen por las
urbanizaciones de las villas y asen-
tamientos mediante la dotacion de
servicios e infraestructura, sin regu-
lacion estatal del mercado de suelo,
se contribuye a un proceso de progre-
sivo (aunque invisibilizado) aumento
del precio del suelo, lo cual se percibe
en el mercado formal como informal.
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